
 

BAC  PRO  COMMERCE 

3 ANS 

Animer – Gérer – Vendre 

Objectifs : 
La Formation prépare des employés commerciaux qui interviennent dans 
tout type d’unité commerciale afin de mettre à la disposition de la 
clientèle les produits correspondants à sa demande. 
Quatre fonctions essentielles caractérisent leur activité : 

$ Participer à l’approvisionnement, 
$ Vendre, conseiller et fidéliser, 
$ Participer à l’animation de la surface de vente, 
$ Assurer la gestion commerciale attachée à sa fonction. 

Organisation : 
$ Durée de la formation : 3 ans en alternance (2nde, 1ère et Tale). 
$ Volume horaire : 1850 heures de formation. 
$ Type d’alternance : sous statut scolaire (stages non rémunérés) ou en 
contrat d’apprentissage. 
$ Rythme d’alternance : 2 semaines à la MFR suivies de 2 ou 3 semaines 
en entreprise (selon planning annuel). 
$ Pour les scolaires : Signature d’une convention de stage par trimestre 
dans différents types d’unités commerciales. 
$ Pour les apprentis : salaire calculé en pourcentage du SMIC : 

Au 01/01/2011 16 à 17 ans 18 à 20 ans 21 ans et + 

1ère année 25% : 341,26 € 41% : 559,66 € 53% : 723,47 € 

2ème année 37% : 505,06 € 49% : 668,86 € 61% : 832,67 € 

3ème année 53% : 723,47 € 65% : 887,27 € 78% : 1064,72 € 

Contenu : 
Enseignement Général 

$ Français, Histoire et Géographie, 
$ Langue vivante étrangère : Anglais, 
$ Mathématiques, 
$ Education Artistique, 
$ Education Physique et Sportive. 

Enseignement professionnel : 
$ Economie et Droit, 
$ Techniques de vente, 
$ Gestion des produits, 
$ Animation commerciale. 

Conditions d’accès : 
$ Sortir de 3ème. 
$ Pour les apprentis : Signer un contrat d’apprentissage avec un 
employeur d’une durée de 3 ans. 

Débouchés : 
Adjoint ou responsable de point de vente, Adjoint ou chef de rayon, 
Animateur de vente, etc. 

 REUSSIR 
   autrement 

Maison Familiale Rurale 
Annexe du CFA des MFR PACA 
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